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ECONOMIE | Symposium a Neuchétel sur le crédit aux PME
Entreprises étranglées
par I'accord de BaleII?

Conséquence des accords
de Bale, les PME, surtout
celles a risques, se plai-
gnent des difficultés a dé-
crocher des crédits ban-
caires, ou alors, a des taux
trés élevés. Mais elles ont
d’autres instruments a dis-
position pour se financer.

Piuppe Oupor

En Suisse, 99% des entreprises
sont des PME, qui occupent deux
tiers de tous les collaborateurs
employés dans le pays. Clest dire
limportance  économique de
PME. Or, ces derniéres ont de

plus en plus de peine a obtenir

des crédits pour financer leurs
activités, les banques ayant for-
tement réduit les limites de cré-
dits entre 1997 et 2002: celles-ci
ont passé de 360 a 312 milliards
de francs. Une situation qui
pourrait s'aggraver a Iavenir,
avec Pentrée en vigueur de l'ac-
cord de Bile TI, craignent
nombre d'entrepreneurs. C'est ce
qu’a rappelé hier Erwin Bischof,
organisateur du  symposium
«Plus de crédits pour les PME»
qui s'est tenu hier 4 Neuchétel,
en présence d'une bonne trentai-
ne de participants venus écouter
cing orateurs tres spécialisés.

Le risque a un prix

Directeur de la Banque nationale
suisse a Lausanne, Frangois Ga-
niére a rappelé que les accords de

Béle ont pour but détablir des
normes définissant comment les
banques doivent couvrir leurs
risques de crédit par des fonds
propres afin de renforcer la
concurrence et la stabilité du sys-
teme bancaire international. Un
premier accord (Béle I) fixait a 8%
la valeur des fonds propres des
banques par rapport a leurs enga-
gements. Bile II, qui entrera en vi-
gueur a fin 2006, introduit une
différenciation en fonction des
risques et des garanties de I'em-
prunteur. En clair, les banques
vont fixer le taux d'intérét en fonc-
tion des risques, les entreprises ju-
gées solvables obtenant des cré-
dits & bon compte alors que les dé-
biteurs a risques paieront des taux
d'intérér beaucoup plus élevés
(jusqu’a 25 fois plus!): «Cela per-
met d'éviter le subventionnement
indirect des mauvais débiteurs par
les bons», a souligné l'orateur.

En fait, Béle II n'est pas une
nouveauté en soi, mais la géné-
ralisation d'un systeme déja mis
en place par les grandes banques
pour se prémunir contre les
mauvais risques. Et de rappeler
que dans les années 90, les
banques suisses ont essuyé des
pertes de 60 milliards de francs
sur des crédits domestiques. «Le
risque a un prix, et il se traduit
par le biais des taux d'intérét»; a
conclu Frangois Ganiere.

Projet novateur
Directeur de Credit Suisse & Neu-

chétel, Claude Guinand a expli-
qué comment la banque effectue
le rating (évaluation de la solva-
bilité) des entreprises. Perfor-
mance, produits, marché, mana-
gement, actionnariat, comptabi-
lité, stratégie d'entreprise, etc.
sont autant de criteres pris en
compte pour déterminer le ra-
ting. «Celui-ci est établi selon les
mémes criteres, qu'il s'agisse de
grosses sociétés ou de PME», a-t-
il assuré, balayant les reproches
de taux fixés a la téte du client. Et
de conseiller aux entreprises de
prendre 4 temps des mesures
pour améliorer leur rating. Per-
suadé que Bile II sera plus juste,
il a estimé que cela ne changera
rien sur le montant des crédits
accordés aux PME et que loffre
globale de crédit ne sera pas ré-
duite.

D’autres alternatives

A part les crédits bancaires, les
entreprises ont d'autres
moyens pour renforcer leurs
fonds propres. Sous-directeur
de la Chambre vaudoise du
commerce et de industrie, Ré-
gis Joly -a présenté le projet
«Boost-X  finance & coaching».
Une solution qui s'adresse aux
entreprises qui ont un projet de
développement. Boost-X se
propose de les aider en leur ap-
portant le financement néces-
saire et en désignant un coach
pour accompagner le projet. Le
fonds prévu (80 mios de fr.) de-
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vrait étre en bonne partie ali-
menté par les caisses de pen-
sion qui pourront ainsi diversi-
fier leurs investissements. Ap-
puyé par le seco, 'USAM et
economiesuisse, Boost-X de-
vrait étre opérationnel au ler
trimestre 2005.

Pour sa part, Jean-Frangois
Lagasse, de Partmer Corporate
Finance et PricewaterhouseCoo-
pers, a évoqué d’autres solutions
en matiére de financement. Il a
notamment mentionné le capi-
tal-risque, pour les start-up; le
«Private  Equity» (financement

sous forme de capital-actions
aux entreprises non cotées sur
un marché boursier), 'affactura-
ge (gestion des comptes clients
par une société spécialisée dans
le recouvrement), ou encore le
leasing.

Un domaine développé par
Stefan Miiller, directeur général
de Dreieck Leasing SA. Entre
autres avantages, ce mode de fi-
nancement «permet d’exploiter
sans investir, lintérét étant
dans l'usage, et non dans la
propriété». En prenant une ma-
chine en leasing par exemple,
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I'entreprise préserve ses liquidi-
tés, a des cofit fixes garantis par
contrat, ne retarde pas ses in-
vestissemnents et paie les cofits
du leasing par le rendement de
la machine. Et de rappeler que
le leasing est vieux comme le
monde, lestivage du bétail
étant une forme primitive de
leasing.

Ces derniéres années, ce
mode de financement s'est forte-
ment développé, en Suisse, mais
a fortement augmenté mais il y a
encore un fort potentiel, notam-
ment auprés des PME, Ph.O.




