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Exploration do marché chinois et recherche de I'innovation. Deux thémes
d'avenir pour les PME romandes qui feront I'objet de deux symposiums dédoublés
cet automne. D nombreux spécialistes exposeront |'état des connaissances dans ces domaines
et répondront aux questions des entrepreneurs et cadres dirigeants intéressés par ces sujets.

La Chine et I'innovation
a I'honneur de deux symposiums
_pour les PME romandes

‘innovation tout d'abord,
Théme d'actualité puisque, i
de  nombreuses  sociélés
romandes ont conscience de 1'im-
portance des nnovations pour
assurer leurs succés présents et
futurs, beaucoup de PME ignorent
la marche & suivre ou ne disposent
pas du personnel ou du capital
nécessaires  pour  s'impliquer
davantage dans ce domaine.
Trop peu d'entreprises font par
cxe:mp}ep appel a Pnl:ette énurﬁg
réserve de savoir-faire que sont les
universités et les hautes écoles
smisses, D'autres . bels que Ta
Finlande, les Flats-Unis, la Hol-
larde ou la Grande-Bretagne, ont
I3 une nette avance. Inconvénient
de taille & I'heure de la mondialisa-
tion croissante des marches. L'in-
dustrie helvétique se trouve en
fu'cmiére i et subit de plein
ouet les répercussions négcat'm_:s
de ce manque de compétitivitd,

Besoins et solutions
pour Pinnovation
Mais quels sont au juste les
ing des PME en terme d'inmo-
vations et gui peut les aider au
mieux? Pourquor innovation cam-
porte-telle trois variantes (nou-
veaux produits et services, proces-
sus plus rapides, aspects socaux) ¢
quatre carackéristiques {renouvelle-
ment, complexité, risques, poten-
Hels de conflits)? Quels sont les

cing kypes de personnes  regquis
dans la gestion dE ['innovation? &

quoi le chef d'entreprise doit-il faire
attention en termes de propriété
intellectuelle et de protection des
brevets? Qu'apportent les réseaux
dans la réussite dlinnovations?
Comment financer ces dernigres, en
ubilisant son capital propre ou des
fonds de hers? On trouver de Paide
loms de [ pro Hon de nouveais;
canaux de vente? Quelle stratégie
marketing conduit au succés? Com-

Trop pen d°entreprises
font appel 2u savoir-faire
des hantes éeoles.

ment connaitre’ les souhaits et les
besoins de la clientéle? Chel est le
e des specialistes en transfert de
technologie?

Les symposiums sur 'innova-
tion de Lausanne (6 novembre} et
de Newchdtel (13 novembre) -
i isés par Inferforum - se pro-
pnlgeﬂ'llllt de ﬁpnnd.re aoes qu_n.s_shg)_na

en  compagnie  d'imvités-experis

tels que Xavier Comtesse, di
teur romand du think tank sAve-
mir suisses, André-Yves Porinoff,
gmfesscur a la HEG-Fribourg et

irecteur de PObservatoire de la
révolution de lintelligence au
EEHPE Futuribles, ou MNadia
! enat-Thalmann, CSSEUT
et directnce de MIRALab, Univer-
sité de Genéve.

Les interventions el les discus-
sions seront forlement orfentées
sur la pratique et montreront Iy
marche a suvre a l'aide d'exem-
ples. En outre, différents représen-
tants d'entreprises parleront de
leurs expériences el des processus
d’apprentissage.

Explorer
le marche chinois

En ce qui concerne l'approche
du marche chinois, les deux sym-

sims (oujours 3 Lausanne el &

euchatel - 24 ¢t 26 octobre) don-
neront des clés wtiles aux PME
romandes pour s¢ lancer i 'assaut
d'un continent gigan

Car il existe des informations &
connaitre et des pigges @ éviter.
Citons lIa lenteur des procédures
d'autorisation, les violations du
droit des patentes el des marques,
les problémes avec les fournisseurs
locaux ou les conflits culturels de
management, C'est pourquoi diffé-
renlsEnI;reErmmus de PME suisses
et des spécialistes — parmi lesquels
Harro von Se;ger, professeura | 'U-
niversité. de Freiburg (Allemagne)
ek auteur d'un livre sur le théme de
«L'art de la ruse en Ching! les 34
stratagemes dans Ia bataille éeono-
miqluew = presenteront, 2 [a lumiére
de leurs TeS i : les
obstacles & surmonter et les chances
it saisir en Ching.
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