«Vous leur mettez la téte sous Ueau!»

Au terme des exposés, les cing in-
tervenants ont pris patt 4 une
table ronde, répondant aux ques-
tions du public et de T'animateur
Erwin Bischof. Interpellant Régis
Joly, quelqu’nn s'est demandé si
le projet Boost-X n'allait pas faire
concurtence aux cnopératives de
cautionnement pour PME. Non,
a-t-il assuré, car Boost-X s'adresse
aux PME de moyenne taille, alors
quc les coopératives visent les
plus petites unités. A ce propos,
Erwin Bischof s’est étonné de la
faiblesse du systéme de caution-
nement en Suisse, alors qu'il
fonctionne bien aux Ertats-Unis.
Pour Franceis Ganiére, cela tent
au systeme bancaire, totalement
différent.

Mais que doit faire un entre-
preneur qui se lance et qui a be-
soin de quelques centaines de
milliers de trancs pour démarrer,

a demandé Erwin Bischof. Avant

de s’adresser 2 des sociétés deca- -

pital risque ou & des business an-
gels, ils ont tout intérét a sollici-
ter leurs proches car ces investis-
seurs etant submergés de de-
mandes, la leur risque démre
noyée dans la masse, Mais une
fois le projer lancé, il est plus fa-
cile de convaincre.

Mais sous prétexte de simpli-
fier et d’uniformiser les régles en
matidre  de
Béle I va renforcer le quasi cartel
bancaire qui existe de fait, a lan-
cé quelqu'un dans la salle. Et un
autre de renchérir en accusant les
banques de pratiquer des taux
usuriers (8 & 10%, voire davanta-
ge) avec les clients confrontés &
des difficultés passagéres: «Plu-
tot que de les aider, vous leur
mettez la téte sous 'eaul» Il n'y a
pas de cartel de fait, a assuré

préts bancaires,

Trancois Ganiére, au contraire, la
concurrence existe bel et bien.
Des propos confirmés par Claude
Guinand: «La concurrence est
méme trés vive, car chacun se bat

‘pour garder ses bons clients.

Quant & ceux qui présentent des
risques élevés, il est normal qu'ils
paient davantage.» i

Tout en admettant que des
taux élevés sont une charge sup-
plémentaire, il a contesté le fait
qu'ils puissent menacer la survie
d'entreprises: «Il y a beaucoup
d'autres facteurs qui entrent cn
ligne de compte, les taux nen
sont quun.» Diailleurs, si le
client peut démontrer qu’il ne
fraverse qu'une mauvaise phase
passagere, il peur toujours négo-
cier avee sa bangue.

S'agissanl du raling, une
personne a affirme dans la salle
que les banques le pratiquaient

depuis longtemps déja, mais a
Pinsu de la clientele. Pour Clau-
de Guinand, Béile II va justement
permettre de' mettre un peu
d'ordre et de la transparence
puisque le client sera directe-
ment impliqué dans le processus
de rating.

Enfin, Erwin Bischof s’est
élonné du [ait que laffacturage
(confier & une sociélé spécialisée
le soin de la facturation et de
I'encaissement) ne soit quasi-
ment pas pratiqué en Suisse, sir-
tout en Suisse romande, alors
que c'est monnaie courante dans
les pays anglo-saxons. Pour
Jean-Francois Lagasse, C'est sans
doute une question de mentali-
1é: «Les entreprises ont I'impres-
sion que cela peut e ressenti
comme négalil par leurs clients
et hésitent & s'engager dans cetle
voie.» Ph.0.
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